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Adrian Perez 
El conflicto con las papeleras ha desnudado problemas ligados al modelo de desarrollo de la región y su inserción en 
el mercado mundial. El impulso del monocultivo forestal se inició hace más de 16 años, fomentado por el Banco Mundial 
y el BID. La explotación forestal y las plantas de celulosa en Argentina, Brasil y ahora en Uruguay funcionan como 
engranajes de fábricas globales que destinan para la región sólo los primeros eslabones de sus cadenas productivas. 


Umacero 


el Libro 


BIENVENIDOS 
A LA SELVA 
Diálogos a partir de la 
Sexta Declaración del EZLN 
Colectivo Situaciones 
Tinta Limón Ediciones 
El libro com- 
pila en un es- 
AS pS tilo ágil y 

Y SE apasionante 
testimonios y entrevistas re- 
alizados en México para in- 
tentar responder cuatro pre- 
guntas sobre el zapatismo 
actual: ¿qué es y cómo fun- 
ciona el autogobierno de 
Chiapas?, ¿cómo interroga 
la palabra zapatista a las di- 
ferencias prácticas y discu- 
siones en torno a la autono- 
mía social y política?, ¿cómo 
se elabora la experiencia za- 
patista en las ciudades?, y 
¿Qué perspectiva abre la 
Sexta Declaración dentro y 
fuera de México? 


Lo D lio 


Si la multiplicación por tres 
de las tarifas de las llamadas 
entrantes le permite a la 
compañía sumar un 1 por 
ciento más a su facturación, 
lo que implica ingresos adi- 
cionales por 10 millones de 
dólares, Telefónica necesita 
283 años para cubrir el mon- 
to de la demanda que retiró. 
¿Cómo se explica esta deci- 
sión? 

—“El monto de 2834 millones 
de dólares de la demanda 
ante el Ciadi jamás fue ava- 
lado por Telefónica. Ese nú- 
mero se instaló incluso con 
decimales pero no sabemos 
de dónde salió. No existe en 
ningún reclamo de ninguna 
presentación nuestra. En ese 
juicio no llegamos a la etapa 
de la cuantificación de la de- 
manda y no sabemos exac- 
tamente cuál sería el monto”. 
Mario Vázquez, presidente 
de Telefónica de Argentina, 
Revista Fortuna, 20 de febre- 
ro de 2006. 


EL ACERTIJO 


Encontrar un número pandi- 
gital (un número que contie- 
ne las diez cifras del O al 9 
sin repetir ninguna) de forma 
que la primera cifra sea divi- 
sible por 1 (esto sucede 
siempre), el número formado 
por las dos primeras cifras 
sea divisible por 2, el número 
formado por las 3 primeras 
cifras sea divisible por 3, etc. 
El número completo tiene 
que ser divisible por 10. 
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Estaban un contador, un arquitecto, un químico y un buró- 
crata discutiendo sobre cuál de sus perros era el más listo. 
Entonces, se les ocurrió ponerlos a prueba, el arquitecto 
llama a su perro de nombre Compás y le dice: “Haz lo que 
sabes”. El perro tomó un pliego de papel milimétrico, un lá- 
piz y una regla y dibujó un cuadrado perfecto. Después el 
contador llamó a su mascota de nombre Inventario: “Mués- 
trales”, le dijo, el perro fue por un paquete de galletitas y 
las dividió y acomodó en tres pilas con el mismo número 
de piezas. A este le siguió el químico, que llamó a su perro 
de nombre Matraz y le dijo: “Haz lo tuyo”. El perro tomó un 
recipiente con leche y una taza graduada y midió exacta- 
mente 1/2 litro. Cuando tocó el turno del burócrata todos 
estaban atentos a ver qué hacía su perro; entonces lo lla- 
mó: “Fatiga”. El perro fue y se echó sobre el pliego de pa- 
pel, bebió la leche de un solo trago y se comió todas las 


galletitas. 


e. Dato 


El 40 por ciento de las em- 
presas a nivel mundial en- 
frenta dificultades para cu- 
brir vacantes de personal 
con diverso grado de califi- 
cación. El dato surgió de 
una encuesta realizada por 
la consultora internacional 
de empleo Manpower entre 
33 mil empleadores en 23 
países. México se ubicó al 
tope de la lista con un 78 por 
ciento de empleadores con 
problemas para contratar 
personal, seguido por Cana- 
dá (66 por ciento) y Japón 
(58 por ciento); mientras que 
en la India sólo el 13 por 
ciento de los empresarios 
consultados reconoció tener 
ese inconveniente. 


¡CXua! 


“Es una ilusión pensar que la 
competitividad del país se da 
por el tipo de cambio sola- 
mente. De hecho, después 
de la devaluación el país es 
menos competitivo porque 
hay más restricciones al co- 
mercio y aumentaron los 
aranceles” (declaración, des- 
de alguna nube que descan- 
saba sobre su campo en En- 
tre Ríos, de Roque Fernán- 
dez, ex ministro de Econo- 
mía. Ambito Financiero, 12 
de marzo de 2006). 


1 0, 900 millones de dólares son los ingre- 


sos mundiales que generaron las apuestas virtuales durante 
2005. La cifra representa un aumento de 28 por ciento con re- 
lación al año anterior. El dato fue difundido por la empresa 
eMarketer, que además informó que el 15 por ciento de los 
usuarios de Internet visitaron páginas de apuestas al menos 


una vez al mes. 


E mpresas 


SPI-Astilleros bautizó el lu- 
nes pasado “Argentina 1!” a 
una barcaza de doble casco 
con capacidad para transpor- 
tar 5200 m3 de combustible. 
El actose realizó en el ex as- 
tillero Ministro Manuel Do- 
mecq García, ubicado en la 
Dársena Sur del Puerto de 
Bs As. Este ha sido un nue- 
vo logro para la empresa 
marplatense, que se sumó a 
la “Argentina l”, que fue la 
primera embarcación de es- 
tas características en cons- 
truirse en un astillero nacio- 
nal, luego de 18 años, y que 
consolidó a SPI como un ac- 
tivo protagonista en la recu- 
peración de la industria naval 
nacional. 
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En 2005 la inversión bruta 
interna fija registró un cre- 
cimiento del 22 por ciento y 
se ubicó en 19,7 del pro- 
ducto, por debajo del máxi- 
mo alcanzado en 1998. 
Ecolatina informó que si 
bien la construcción sigue 
siendo el principal compo- 
nente de la demanda de in- 
versión —con una participa- 
ción de 62 por ciento-—, las 
compras de equipo durable 
vienen ganando gravitación 
y explican aproximadamen- 
te el 45 por ciento del au- 
mento del IBIF. De cada 
100 dólares que se adquie- 
ren en el exterior, 42 son 
bienes de capital o sus pie- 
zas y accesorios. 


Qué rollo 


POR VERONICA GAGO 


l impacto social y político que 

alcanza el conflicto por la ins- 

talación de las fábricas de ce- 
lulosa de papel en Uruguay ha des- 
nudado problemas ligados al mode- 
lo de desarrollo de la región y su in- 
serción en el mercado mundial. El ca- 
so uruguayo es sobre todo una mues- 
tra paradigmática —por el tamaño de 
las plantas y la dimensión de la eco- 
nomía oriental— de lo que en Misio- 
nes, la provincia que concentra más 
de la mitad de la producción nacio- 
nal de pasta celulósica, representa la 
empresa forestal Alto Paraná, la más 
grande del país y dueña del 33 por 
ciento de la superficie forestada de la 
provincia. Ambas situaciones dan 
cuenta de un modelo depredatorio- 
extractivo de recursos naturales que 
se expande en esta parte del mundo 
y que funciona como engranaje de 
verdaderas fábricas globales que des- 
tinan para la región los primeros es- 
labones de sus cadenas productivas. 


Relocalización 

Según el economista Claudio Lo- 
zano (CTA), “a nivel internacional, 
con la oferta actual está absolutamen- 
te cubierta la demanda existente en 
relación al papel blanco y su uso im- 
prescindible”. Sin embargo, la insta- 
lación de varias empresas trasnacio- 
nales en el cono sur responde “a la 
expansión del uso de papel para cues- 
tiones ornamentales y de lujo, a la or- 
den del día en el sistema de packa- 
ging que aportan a otras industrias”. 
Los demandantes principales de este 
tipo de producción son los países más 
ricos. Los consumos comparativos lo 


prueban: mientras Finlandia (el país 
de donde proviene la empresa Bot- 
nia, una de las pasteras que ya se es- 
tán construyendo en la rivera urugua- 
ya) utiliza 380 toneladas al año, Ar- 
gentina consume 43 y Uruguay 22. 

Los criterios de relocalización de las 
plantas obedecen ala exigencia de ren- 
tabilidad de las empresas al interior 
de una cadena de producción globa- 
lizada. Esto implica que las ventajas 
de instalarse en la región se realizan 
en la medida en que logran acelerar 
un proceso económico-ambiental que 
necesita la venta compulsiva de cam- 
pos para la forestación, la expulsión 
de la población rural, la reducción de 
la diversidad productiva de las zonas 
involucradas y una promoción esta- 
tal de este tipo de inversiones. La fal- 
ta, hasta el momento, de políticas que 
contemplen un desarrollo producti- 
vo más amplio y que tengan en cuen- 
ta una protección ambiental aumen- 
tan el impacto de primarización que 
estas inversiones tienen sobre la eco- 
nomía dela región. Argentina, duran- 
te la última década, ha sido un im- 
portador neto de productos foresta- 
les con alto valor agregado (láminas, 
muebles y papeles de impresión) y un 
exportador de bienes primarios o se- 
mielaborados (rollizos, madera ase- 
rrada y pasta para papel). 

Sin embargo, para el economista 
Aldo Ferrer, si se superan las objecio- 
nes ambientales y tecnológicas plan- 
teadas, no hay por qué no considerar 
la instalación de las fábricas como 
“una oportunidad de crecimiento y 
desarrollo”. 

El debate por la instalación de al- 
gunas de las plantas más grandes del 
mundo en la región —tendrán una ca- 


EXPERTOS URUGUAYOS ANALIZAN 


EL CASO DE LAS PAPELERAS 


JOSE ROCCA 


economista y docente 
de la Universidad de 
la República (Uruguay) 


“Aceptar actividades 
indeseables” 


“Estamos inscriptos en una divi- 
sión internacional del trabajo que 
nos lleva a tener que aceptar las 
actividades indeseables que for- 
man parte de las cadenas produc- 
tivas controladas por las grandes 
trasnacionales. Esos costos son 
un mal negocio tanto por la conta- 
minación como por el poco impac- 
to de empleo directo que tienen 
estas inversiones. Son inversiones 
de 1200 millones de dólares, de 
los cuales 900 se destinarán a ins- 
talar la planta. Además, la mayoría 
de ese dinero entra por medio de 
la importación de maquinarias ya 
producidas en otros lugares. Cla- 
ro, se puede hablar de un impacto 
en el PBI de la economía nacional, 
pero los ingresos generados se los 
llevan mayoritariamente las em- 
presas trasnacionales. Creo que lo 
que vemos con la instalación de 
estas plantas es una suerte de 
menemismo tardío, en el sentido 
de que hay un sector de la dere- 
cha económica que aprovecha la 
desavenencia dentro del Mercosur 
para presionar por un acuerdo di- 
recto con Estados Unidos.”[l 


GUSTAVO MELAZZI 


economista especializado en 
Planificación y docente en la 
Multiversidad de Uruguay 


“Acentúa el modelo 
de monocultivo” 


“El impacto sobre el PIB en el 
caso uruguayo será del 1,5 por 
ciento. Pero hay que tener en 
cuenta que esto será así en la pri- 
mera etapa, hasta el 2008: mien- 
tras dure la construcción de las 
plantas. Cuando entren en opera- 
ción, la baja de la mano de obra 
directa así como el alto compo- 
nente importado de la fuerza de 
trabajo calificada y de la tecnolo- 
gía empleada reducirá fuertemen- 
te ese porcentaje. La instalación 
de estas empresas no cambia 
cualitativamente la tendencia eco- 
nómica del país, ya que el proceso 
de industrialización de los troncos 
no se hará aquí. Creo que esto es 
lo que tendría que haber negocia- 
do el gobierno y no lo hizo. Hay 
aún posibilidades de ampliar la su- 
perficie de forestación y varias em- 
presas siguen comprando tierras y 
anunciado inversiones, como la 
sueca Stora Enso. Esto indica que 
más que un aprovechamiento del 
suelo de manera combinada, co- 
mo podría ser la mixtura entre ga- 
nadería y forestación, se acentúa 
el modelo de monocultivo.” 


pacidad instalada para producir 1 mi- 
llón 800 mil toneladas de pasta— lo- 
gra así poner sobre la mesa una serie 
de cuestiones que pasaban inadverti- 
das hasta ahora, con decenas de plan- 
tas instaladas en Argentina, Brasil y 
Chile: el tipo y la magnitud de em- 
pleo que esta forma de inversión ge- 
nera, la imposibilidad del Mercosur 
de pautar regionalmente una relación 
con las grandes trasnacionales que su- 
pere la pura competencia entre Esta- 
dos para atraer al capital internacio- 
nal y el modelo depredatorio-extrac- 
tivo de materias primas. 

Dehecho, la forma de organización 
industrial papelera ejemplifica nota- 
blemente esta guerra por los recursos 
naturales, ya que se caracteriza por 
una estructura integrada verticalmen- 
te hacia el control y la propiedad di- 
recta del bosque, debido a la impor- 
tancia crucial de la materia prima en 
la producción y la imposibilidad de 
sustituirla. Esto se traduce en que el 
control del abastecimiento de la ma- 
dera es un factor estratégicamente in- 
dispensable para las empresas. 


Monocultivo forestal 

El impulso del modelo de mono- 
cultivo forestal se inició hace más de 
16 años, fomentado por el Banco 
Mundial y el Banco Interamericano 
de Desarrollo, que llevó a los países 
de la región a modificar sus regíme- 
nes de promoción forestal. Uruguay, 
por ejemplo, permitió desde 1987 la 
compra de tierras porsociedades anó- 
nimas, dando lugar a un acelerado 
proceso de extranjerización y latifun- 
dización. Esto se complementó con 
una política de subsidios estatales (50 
porciento del costo de la forestación), 
entregas de créditos, exoneración de 
impuestos nacionales y locales y la re- 
alización de obras de infraestructura 
para ayudar al transporte y exporta- 
ción de madera. En Argentina la úl- 
tima disposición de esta misma ten- 
dencia es la ley la Ley 25.080 y su de- 
creto reglamentario 133/99. 

Según Lozano, el acuerdo bilateral 
entre Uruguay y Finlandia es casi idén- 
tico a los firmados durante toda la dé- 
cada del 90 entre Argentina y Esta- 
dos Unidos en el sentido que conso- 
lida un sistema de protección a la in- 
versión extranjera basado en la cesión 
de jurisdicción que, ante la eventuali- 
dad de una modificación en los con- 
tratos, vuelve a los países latinoameri- 
canos demandables ante el CIADI. 

Hay una suma de elementos en el 
caso de Botnia y Ence (la segunda de 
las pasteras instalada en Uruguay, de 
origen español) que proyectan las ca- 
racterísticas del modelo en general: en 
la medida en que se les ha declarado 
a los territorios en los que se sitúan 
“zonas francas”, no pagan impuestos; 
los insumos y servicios que utilizan 
son en buena medida de origen inter- 
nacional; y muchas veces no precisan 
servicios portuarios porque las plan- 
tas tienen sus propias terminales. De 
esta manera, en la región se dan los 
primeros eslabonamientos de las ca- 
denas productivas de la industria pa- 
pelera, sin avanzar aún en la creación 
de complejos productivos de mayor 
dinamismo y desarrollo, capaces de 
multiplicar sus efectos en términos 
ocupacionales, de ingresos y de creci- 
miento tecnológico e industrial. 

Ferrer sitúa más bien los términos a 


futuro: “Hay que tratar que proyectos 
como éstos en vez de ser protagoniza- 


dos por empresas extranjeras, sean asu- 
midos por capitales argentinos y uru- 
guayos, por el empresariado local”. 


La ilusión del empleo 

Uno de los principales argumen- 
tos de las pasteras para conseguir con- 
senso público es anunciar los puestos 


Alejandro Elias 
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detrabajo que crearán. La página web 
de Botnia enfatiza que habrá “300 
empleados en la planta de celulosa, 
pero con un total de 8000 puestos de 
trabajo que se generarán en Uruguay 
(5000 puestos directos y 3000 indi- 
rectos)”. Para evaluar el impacto re- 
al del empleo es necesario distinguir 
una primer etapa que consiste en la 
construcción de las plantas, de una 


LAS PAPELERAS EN ARGENTINA 


Subsidios, créditos y fraudes 


POR V.G. 


|: actividad forestal en la Argen- 
tina tiene dos casos claves: Mi- 
siones y Corrientes. Tanto en Misio- 
nes como en el norte de Corrientes, 
la productividad de los bosques cul- 
tivados con especies exóticas (pino y 
eucaliptos) es muy alta: llega a 20 m3 
por año. En Misiones la extracción 
de madera alcanza los 3 millones de 
toneladas, lo que la vuelve la princi- 
pal provincia productora de madera 
y al mismo tiempo concentra más de 
la mitad de la producción nacional 
de pasta celulósica. En Corrientes se 
sacan casi 600.000 toneladas. Apro- 
ximadamente el 90 por ciento sale 
en forma de rollizos, con destino a 
Misiones, Santa Fe, Entre Ríos y 
Buenos Aires. Es en Misiones don- 
de operan las principales empresas 
forestales. 

E Alto Paraná S.A.: Es la más 
grande de la Argentina. Fue creada 
en 1976 y aparece en el sexto pues- 
to de deudas privadas (425 millones 
de dólares) que se transfirieron a la 
deuda externa pública para ser can- 
celadas con fondos del Tesoro Na- 
cional según el “Informe sobre ava- 
les otorgados por el Tesoro Nacio- 
nal al sector privado en el período 
1976/1988” de la causa N* 14.467, 
caratulada “Olmos, Alejandro 
S/dcia.”, Expte. No 7723/98 (Juz- 
gado Nacional en lo Criminal y Co- 
rreccional Federal N* 2 de la Capi- 
tal Federal). En los peritajes de esa 
causa se determinó que el sector ce- 
lulosa y papel, correspondiente a las 
empresas Alto Paraná, Celulosa 
Puerto Piray y Papel del Tucumán, 
recibieron casi 1500 millones de dó- 
lares como subsidios, desgravacio- 
nes y diferimientos impositivos pa- 
ra financiar el aporte de capital pri- 
vado y garantizar, a los bancos in- 
ternacionales, la deuda por el finan- 


ciamiento externo que se les otorgó 
a las empresas privadas mediante la 
figura del aval. En diciembre de 
1996 fue adquirida por Arauco (so- 
ciedad anónima chilena Celulosa 
Arauco y Constitución S.A.), una de 
las mayores empresas forestales de 
América latina. 

MH Papel Misionero S.A.: En 
1998, el consorcio nacional BISA- 


duración aproximada de tres años, de 
una etapa posterior. En la primera, 
podrían ocuparse entre 600 y 900 tra- 
bajadores por planta. La segunda eta- 
pa, debido a la alta tecnificación de 
las empresas y la exigencia de un tra- 
bajo calificado en buena medida ex- 
tranjero, hará descender la mano de 
obra directa empleada. Al mismo 
tiempo, hay que tener en cuenta que 
=según los economistas consultados 
los empleos indirectos que se promo- 
cionan como un efecto de la instala- 
ción de las pasteras son mayoritaria- 
mente los que ya existen por el tra- 
bajo de plantación, cosecha y trans- 
porte de madera, es decir, por la ex- 
portación directa de materia prima. 
La versión de las empresas difiere así 
de un diagnóstico en el que varios 
análisis coinciden: el balance neto del 
empleo, debido a la disminución de 
puestos en los sectores de turismo, 
pesca, actividad agrícola y apicultu- 
ra, por la instalación y el impacto eco- 
nómico-ambiental de las pasteras, 
arroja un resultado negativo. Esto se 
debe a que son empresas de capital 
intensivo que más allá del primer mo- 
mento de construcción, ocupan po- 
ca mano de obra. Bl 


Zucamor S.A. adquirió el 93 por 
ciento del paquete accionario de la 
compañía. 

E Benfide S.A.: Denunciada en 
el 2005 por el Ministerio de Ecolo- 
gía, Recursos Naturales Renovables 
y Turismo del gobierno misionero 
para que incorpore una planta de 
tratamiento de líquidos efluentes al 
río Paraná. Al 


Polémica 
papel 


Ml “El conflicto con las 
papeleras ha desnudado 
problemas ligados al modelo 
de desarrollo de la región y su 
inserción en el mercado 
mundial.” 


Ml “El caso uruguayo es una 
muestra —por el tamaño de las 
plantas y la dimensión de la 
economía oriental- de lo que 
en Misiones representa Alto 
Paraná.” 


Ml “Ambas situaciones dan 
cuenta de un modelo 
depredatorio-extractivo de 
recursos naturales.” 


Ml “Funcionan como engranaje 
de verdaderas fábricas 
globales que destinan para la 
región los primeros eslabones 
de sus cadenas productivas.” 


Ml “Los criterios de 
relocalización de las plantas 
obedecen a la exigencia de 
rentabilidad de las empresas 
al interior de una cadena de 
producción globalizada.” 


Ml “El impulso del modelo de 
monocultivo forestal se inició 
hace más de 16 años, 
fomentado por el Banco 
Mundial y el Banco 
Interamericano de Desarrollo.” 


Ml “Uno de los principales 
argumentos de las pasteras 
para conseguir consenso 
público es anunciar los 
puestos de trabajo que 
crearán.” 


DOS OPINIONES DE ECONOMISTAS ARGENTINOS 


PABLO LEVIN 
economista y docente de la UBA 


“No condenar la 
producción de papel” 


¿Qué tipo de modelo productivo ve desplegar- 
se en la numerosa radicación de pasteras en la 


región? 


—Estas inversiones ponen de manifiesto que los 
criterios geográficos y técnicos de localización de 
las plantas se hacen como si se tratara de territo- 
rios deshabitados. Quiero decir: estas inversiones 
no forman parte de ninguna política de desarrollo 
industrial ni de protección ambiental por parte de 
los estados involucrados. Estamos en presencia 
no justamente de naciones sino de países que ad- 
ministran territorios y la poca soberanía que pose- 


en no se concreta en políticas. 


¿Diría que se trata de un nuevo desarrollismo 
sustentado en la producción de soja y pasta 


celulósica? 


—Creo que no hay que condenar la idea de 
producción de papel en sí misma, así como tam- 
poco la posibilidad de una industria sojera, siem- 
pre y cuando sean primeros pasos para configu- 
rar subsistemas industriales que multipliquen el 
impacto ocupacional y de ingresos a partir de 
una política planificada, con la obligación de una 
tecnología limpia. Sin embargo, ese dinamismo 
productivo y de diversificación no está organiza- 
do desde ninguno de los estados de la región. Y 
eso es lo grave y contraproducente para combi- 
nar desarrollo y progreso, lo que hoy vemos fuer- 


temente disociado. 


ABEL VIGLIONE 
economista de FIEL 


“Después se instalarán 


aserraderos” 


de mano de obra? 


¿Qué impacto tienen las pasteras en la contratación 


—Hay actividades que incrementarán la ocupación. No 


debido a la ocupación de planta, ya que como toda indus- 
tria, ésta no es intensiva en mano de obra sino en capital. 
Pero ahora el raleo de bosques, es decir la limpieza del 
suelo de los bosques, al igual que los chips de madera 
pasan a tener un valor que antes no tenían. Es decir, hay 
un trabajo en el mantenimiento del bosque artificial y el 
transporte de esos residuos que sin las fábricas de celulo- 
sa es un material que se descarta. 

¿Qué beneficios obtiene una economía como la uru- 


guaya siendo que se instala en zonas francas? 


Las zonas francas son sistemas de atracción de inver- 
siones que hacen los países y ciertas regiones. Uruguay 


tiene una política de forestación hace 18 años con subsi- 


rraderos. 


tonelada. Ml 


dios más grandes que en la Argentina, lo que llevó a que 
inviertan en esa actividad capitales internacionales y tam- 
bién uruguayos y argentinos. Yo creo que el próximo paso 
será —luego de la exportación de rollizos y de la actual ins- 
talación de las fábricas de celulosa— la instalación de ase- 


¿Cree que no se trata de un proceso sólo extractivo? 
—En el mundo entero las fábricas de papel están inte- 
gradas hacia abajo. Producen el cloro que blanquea el pa- 
pel y producen la pasta celulósica. Las no integradas son 
las que se quedan con el stock cuando baja el precio de la 

pasta, que tiene un promedio histórico de 500 dólares la 
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fuerza de estar en vigencia y de tanta queja y justifi- 

cación, muchos han aprendido que las retenciones a 

la exportación tienen el objetivo de recaudar y el de 
recortar los precios que se cobran en el mercado interno 
por el mismo bien. Esto en la medida en que el productor 
de soja, por usar como ejemplo el artículo top en el ran- 
king de ventas al exterior, pretende con impecable razona- 
miento cobrar adentro lo mismo que podría obtener afue- 
ra, si se le rebana parte del precio externo el valor de indi- 
ferencia es obviamente inferior. 

Curiosamente se habla casi nada de otra de las funcio- 
nes que bien pueden cumplir las retenciones si se las apli- 
ca con diseño apropiado, que es la de promover exporta- 
ciones con mayor valor agregado. Gravando más la mate- 
ria prima que los productos que con ella se elaboran, la 
señal es claramente de incentivo a que se exporten los bie- 
nes más complejos y por ende más caros. De hecho, la ac- 
tual estructura de retenciones sigue a trazo grueso ese cri- 
terio. Por caso, la retención a la nafta es menor que al pe- 
tróleo crudo. 

El introito sirve para presentar una de las originales ide- 
as propuestas desde la weblog La ciencia maldita que, co- 
mo ya se mencionó en esta columna semanas atrás, es res- 
ponsabilidad y —generalmente mérito— de Lucas Llach. 
Además de economista, el hijo del ex ministro de Educa- 
ción de la Alianza y estrechísimo colaborador de Domingo 
Cavallo durante la Convertibilidad revela ser fana de fút- 
bol, al punto que no se priva de intercalar todo tipo de co- 
mentarios de tribuna en medio de las típicas pastillas eco- 
nómicas. Por citar una de esas apostillas, para él la selec- 
ción debería formar con Abbondanzieri; Coloccini, Sa- 
muel y Heinze; Zanetti, Mascherano y Sorin; Riquelme y 
Tévez; Messi y Crespo; con Verón y Castromán dentro del 
plantel y con Cambiasso lo más lejos posible. 

Pero hay veces que mezcla fútbol y teoría económica. Es 
el caso de su idea de cobrar retenciones a la exportación de 
futbolistas, de forma tal de inducir un mayor valor agrega- 
do doméstico en el negocio del fútbol. La lógica es evitar 
que se los venda como carne y en su lugar que el país sa- 
que mayor tajada de divisas comercializando en el mundo 
un producto con más valor agregado como el fútbol televi- 
sado. La propuesta de retener con retenciones a jugadores 
profesionales es tan ingeniosa como impracticable. Pero no 
se agota ahí. Viene adosada de otra idea no menos creativa 
y mucho más realista. El proyecto es conquistar el merca- 
do de la televisión china, que si no es ya el más numeroso 
del mundo lo será muy pronto (a diferencia de los gringos, 
a los orientales les gusta el balompié). Las armas de con- 
quista no serían sólo las estrellas nacionales repatriadas que 
calificarían la liga local (así se habla en el fútbol globaliza- 
do), sino además la incorporación obligatoria de un chino 
en la formación titular de cada equipo. “Ya sé que se ex- 
portan contenidos televisivos; ya sé que hay valor agregado 
en la venta de jugadores (años de entrenamiento, etc.); pe- 
ro qué vale más: ¿los 200 millones de dólares que el mun- 
do ha pagado por Crespo, Messi, Tévez y Cía., más lo po- 
co que vende afuera TyC, o la exportación de contenidos 
televisivos de una liga donde juegan todos esos más un 
chino por equipo?”, se pregunta la weblog. 

Tan realista es la aspiración de conquistar el mercado 
chino que, a pesar del fracaso que significó la experiencia 
del japonés Takahara (dicho sea de paso sigue siendo titular 
en su selección), Mauricio Macri no se dio por vencido y 
está intentando algo que se acerca a lo que propone La 
ciencia maldita. Boca Juniors ya tiene firmado un acuerdo 
con el FC Seúl de Corea del Sur, consistente en que el club 
xeneize asesora al asiático con técnicos y técnicas de manejo 
y marketing deportivo, y a la vez hace de anfitrión para la 
capacitación de juveniles. Además, está en tratativas desde 
hace varios meses con el Shandong de China para alcanzar 
un acuerdo de características semejantes, que probablemen- 
te también contemple la venida de chinos a entrenar en Bo- 
ca. No cuesta nada imaginar la posibilidad de que alguno 
se convierta en crack, titular en Boca y orgullosa atracción 
en su país que abra la posibilidad de un gran negocio. No 
quedan dudas de que para estas cuestiones el líder de PRO 
tiene olfato y emprendimiento. Vaya un remate bien boste- 
ro: mejor aún que ser sólo el más grande del fútbol de un 
país y de vez en cuando ganar la Intercontinental, es apos- 
tar a ser la mitad más uno del mundo entero. Bl 
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Emir Sader, politólogo brasileño: “No hay estrategia para construir un continente integrado”. 


INTEGRACION REGIONAL Y POLITICAS ECONOMICAS 


“Discutir un programa global” 


POR NATALIA ARUGUETE 
Y WALTER ISAIA 


q |: políticas neoliberales son 
contrarias a la integración”, 
afirmó el politólogo Emir 

Sader, en un reportaje con Página/12. 

Para el experto brasileño, la continui- 

dad de las políticas neoliberales por 

parte de los gobiernos latinoamerica- 
nos y la imposición de criterios cor- 
porativos desde las empresas más po- 
derosas de la región impiden un for- 
talecimiento del Mercosur en térmi- 
nos de integración social, cultural, 
educacional, deportiva e informativa. 

El coordinador del Laboratorio de Po- 

líticas Públicas de la Universidad del 

Estado de Río de Janeiro advirtió que 

sin una visión de coordinación global 

y soberanía continental, los Estados 

no podrán revertir su debilidad fren- 

tea “la hegemonía unipolar del impe- 
rio norteamericano”. 

¿A qué adjudica el alza del real? 

—Es una política conservadora diri- 
gida por el Banco Central. El gobier- 
no ha tomado medidas que facilitan 
más ingreso de capital y favorecen el 
saneamiento financiero, pero perjudi- 
can la competitividad de las exporta- 
ciones brasileñas. 

¿La política monetaria brasileña es 

neoliberal? 

Sin duda. No lo niega el ministro 
de Economía, Antonio Palocci. Rin- 
de homenaje a la política anterior. El 
gobierno no hizo cambios económi- 
co-financieros significativos. 

¿Cómo evalúa el acuerdo para im- 

plementar Mecanismos de Adapta- 

ción Competitiva entre la Argentina 

y Brasil? 

Con los acuerdos entre Brasil y la 
Argentina se revierte un poco la cues- 
tión competitiva destructiva. Pero hay 
que coordinar políticas de planifica- 
ción, de desarrollo industrial, creación 


La ambición de 
liderazgo brasileña, la 
pelea con Uruguay 
por las papeleras y el 
papel de Venezuela. 
¿Qué pasará con el 
Mercosur? 


de moneda única. No tenemos que 
disputar el refrigerador de un país u 
otro sino construir un refrigerador del 
Mercosur. Los avances para la integra- 
ción en política económica, si los hay, 
vienen de Venezuela, que es el gran 
motor delos avances en la integración. 
¿A qué sectores benefició más el 
Mercosur a lo largo de los años? 

—Los avances fueron ventajosos pa- 
ra las grandes corporaciones. Los mo- 
vimientos sociales participan unilate- 
ralmente, si es que participan. No hay 
integración educacional, deportiva, 
informativa. 

¿Cómo evalúa la situación de los so- 
cios menores del Mercosur? 

—No hay un planteamiento estraté- 

gico para construir un continente in- 
tegrado. Es un proyecto de facilita- 
ción de intercambio. La entrada de 
Venezuela puede cambiar el eje con- 
flictivo Brasil-Argentina. Todos los 
países ganarían, pero hay que pensar 
mecanismos de compensación para 
los más débiles. 
¿Cree que Venezuela podría liderar 
un proceso de integración como el 
ALBA (Alternativa Bolivariana para 
América Latina y el Caribe)? 

—Se espera poder superar la idea de 
liderazgo. Con tres países fuertes, 
puede ser un liderazgo compartido. 
Un proyecto continental supone mul- 
tipolaridad. Luchar porla integración 
regional y crear espacios que debili- 


ten la hegemonía unipolar del impe- 
rio norteamericano. Hay que pensar- 
lo en términos de soberanía del con- 
tinente. 

¿Que tipo de repercusión tuvo la 
cancelación de las deudas con el 
FMI hecha por la Argentina y Bra- 
sil? 

—Aparentemente se ve una fragili- 
dad menor. Sin embargo, dejar de de- 
ber al Fondo sin romper los mecanis- 
mos que generan la deuda —Brasil tie- 
ne las tasas de interés más altas del 
mundo-e introducir las exigencias del 
FMI significa que no se están desha- 
ciendo de los criterios anteriores. Son 
como alumnos tan aplicados que ya no 
necesitan del profesor que les pida los 
deberes, están autodisciplinados. 
¿Considera que la Argentina y Bra- 
sil deberían apoyar procesos de in- 
dustrialización en Paraguay y Uru- 
guay para competir en mejores tér- 
minos? 

—Antes hay que fortalecer la indus- 

trialización brasileña y argentina. Nos 
estamos volviendo países primarios. 
Brasil, que tuvo un desarrollo indus- 
trial muy razonable, está en un proce- 
so regresivo brutal en términos de 
competitividad internacional. 
¿Qué impacto puede tener el con- 
flicto entre la Argentina y Uruguay 
por la instalación de las papeleras 
en el rumbo del Mercosur? 

—Es tremendo que no nos entenda- 
mos entre los gobiernos y nos divida- 
mos en función de empresas que no 
son ni uruguayas ni argentinas. Hay 
que discutir un programa más global. 
No debe absolutizarse el tema del 
equilibrio ecológico. Hay que explo- 
rar, pero con contrapartidas de refo- 
restación. Si se debilitan Uruguay y la 
Argentina, ¿qué fuerza pueden tener 
para imponerse ante empresas extran- 
jeras? Es un crimen contra la sobera- 
nía y el Mercosur no hacer nada. Bl 


Economía 


del fútbol 


Por Marcelo Zlotogwiazda 


fuerza de estar en vigencia y de tanta queja y justifi- 

cación, muchos han aprendido que las retenciones a 

la exportación tienen el objetivo de recaudar y el de 
recortar los precios que se cobran en el mercado interno 
por el mismo bien. Esto en la medida en que el productor 
de soja, por usar como ejemplo el artículo top en el ran- 
king de ventas al exterior, pretende con impecable razona- 
miento cobrar adentro lo mismo que podría obtener afue- 
ra, si se le rebana parte del precio externo el valor de indi- 
ferencia es obviamente inferior. 

Curiosamente se habla casi nada de otra de las funcio- 
nes que bien pueden cumplir las retenciones si se las apli- 
ca con diseño apropiado, que es la de promover exporta- 
ciones con mayor valor agregado. Gravando más la mate- 
ria prima que los productos que con ella se elaboran, la 
señal es claramente de incentivo a que se exporten los bie- 
nes más complejos y por ende más caros. De hecho, la ac- 
tual estructura de retenciones sigue a trazo grueso ese cri- 
terio. Por caso, la retención a la nafta es menor que al pe- 
tróleo crudo. 

El introito sirve para presentar una de las originales ide- 
as propuestas desde la weblog La ciencia maldita que, co- 
mo ya se mencionó en esta columna semanas atrás, es res- 
ponsabilidad y -generalmente mérito— de Lucas Llach. 
Además de economista, el hijo del ex ministro de Educa- 
ción de la Alianza y estrechísimo colaborador de Domingo 
Cavallo durante la Convertibilidad revela ser fana de fút- 
bol, al punto que no se priva de intercalar todo tipo de co- 
mentarios de tribuna en medio de las típicas pastillas eco- 
nómicas. Por citar una de esas apostillas, para él la selec- 
ción debería formar con Abbondanzieri; Coloccini, Sa- 
muel y Heinze; Zanetti, Mascherano y Sorin; Riquelme y 
Tévez; Messi y Crespo; con Verón y Castromán dentro del 
plantel y con Cambiasso lo más lejos posible. 

Pero hay veces que mezcla fútbol y teoría económica. Es 
el caso de su idea de cobrar retenciones a la exportación de 
futbolistas, de forma tal de inducir un mayor valor agrega- 
do doméstico en el negocio del fútbol. La lógica es evitar 
que se los venda como carne y en su lugar que el país sa- 
que mayor tajada de divisas comercializando en el mundo 
un producto con más valor agregado como el fútbol televi- 
sado. La propuesta de retener con retenciones a jugadores 
profesionales es tan ingeniosa como impracticable. Pero no 
se agota ahí. Viene adosada de otra idea no menos creativa 
y mucho más realista. El proyecto es conquistar el merca- 
do de la televisión china, que si no es ya el más numeroso 
del mundo lo será muy pronto (a diferencia de los gringos, 
a los orientales les gusta el balompié). Las armas de con- 
quista no serían sólo las estrellas nacionales repatriadas que 
calificarían la liga local (así se habla en el fútbol globaliza- 
do), sino además la incorporación obligatoria de un chino 
en la formación titular de cada equipo. “Ya sé que se ex- 
portan contenidos televisivos; ya sé que hay valor agregado 
en la venta de jugadores (años de entrenamiento, etc.); pe- 
ro qué vale más: ¿los 200 millones de dólares que el mun- 
do ha pagado por Crespo, Messi, Tévez y Cía., más lo po- 
co que vende afuera TyC, o la exportación de contenidos 
televisivos de una liga donde juegan todos esos más un 
chino por equipo?”, se pregunta la weblog. 

Tan realista es la aspiración de conquistar el mercado 
chino que, a pesar del fracaso que significó la experiencia 
del japonés Takahara (dicho sea de paso sigue siendo titular 
en su selección), Mauricio Macri no se dio por vencido y 
está intentando algo que se acerca a lo que propone La 
ciencia maldita. Boca Juniors ya tiene firmado un acuerdo 
con el FC Seúl de Corea del Sur, consistente en que el club 
xeneize asesora al asiático con técnicos y técnicas de manejo 
y marketing deportivo, y a la vez hace de anfitrión para la 
capacitación de juveniles. Además, está en tratativas desde 
hace varios meses con el Shandong de China para alcanzar 
un acuerdo de características semejantes, que probablemen- 
te también contemple la venida de chinos a entrenar en Bo- 
ca. No cuesta nada imaginar la posibilidad de que alguno 
se convierta en crack, titular en Boca y orgullosa atracción 
en su país que abra la posibilidad de un gran negocio. No 
quedan dudas de que para estas cuestiones el líder de PRO 
tiene olfato y emprendimiento. Vaya un remate bien boste- 
ro: mejor aún que ser sólo el más grande del fútbol de un 
país y de vez en cuando ganar la Intercontinental, es apos- 
tar a ser la mitad más uno del mundo entero. Bl 
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Emir Sader, politólogo brasileño: “No hay estrategia para construir un continente integrado”. 


Sandra Cartasso 


INTEGRACION REGIONAL Y POLITICAS ECONOMICAS 


“Discutir un programa global” 


POR NATALIA ARUGUETE 
Y WALTER ISAIA 


q |: políticas neoliberales son 
contrarias a la integración”, 
afirmó el politólogo Emir 

Sader, en un reportaje con Página/12. 

Para el experto brasileño, la continui- 

dad de las políticas neoliberales por 

parte de los gobiernos latinoamerica- 
nos y la imposición de criterios cor- 
porativos desde las empresas más po- 
derosas de la región impiden un for- 
talecimiento del Mercosur en térmi- 
nos de integración social, cultural, 
educacional, deportiva e informativa. 

El coordinador del Laboratorio de Po- 

líticas Públicas de la Universidad del 

Estado de Río de Janeiro advirtió que 

sin una visión de coordinación global 

y soberanía continental, los Estados 

no podrán revertir su debilidad fren- 

tea “la hegemonía unipolar del impe- 
rio norteamericano”. 

¿A qué adjudica el alza del real? 

—Es una política conservadora diri- 
gida por el Banco Central. El gobier- 
no ha tomado medidas que facilitan 
más ingreso de capital y favorecen el 
saneamiento financiero, pero perjudi- 
can la competitividad de las exporta- 
ciones brasileñas. 

¿La política monetaria brasileña es 

neoliberal? 

Sin duda. No lo niega el ministro 
de Economía, Antonio Palocci. Rin- 
de homenaje a la política anterior. El 
gobierno no hizo cambios económi- 
co-financieros significativos. 

¿Cómo evalúa el acuerdo para im- 

plementar Mecanismos de Adapta- 

ción Competitiva entre la Argentina 

y Brasil? 

Con los acuerdos entre Brasil y la 
Argentina se revierte un poco la cues- 
tión competitiva destructiva. Pero hay 
que coordinar políticas de planifica- 
ción, de desarrollo industrial, creación 


La ambición de 
liderazgo brasileña, la 
pelea con Uruguay 
por las papeleras y el 
papel de Venezuela. 
¿Qué pasará con el 
Mercosur? 


de moneda única. No tenemos que 
disputar el refrigerador de un país u 
otro sino construir un refrigerador del 
Mercosur. Los avances para la integra- 
ción en política económica, si los hay, 
vienen de Venezuela, que es el gran 
motor delos avances en la integración. 
¿A qué sectores benefició más el 
Mercosur a lo largo de los años? 

—Los avances fueron ventajosos pa- 
ra las grandes corporaciones. Los mo- 
vimientos sociales participan unilate- 
ralmente, si es que participan. No hay 
integración educacional, deportiva, 
informativa. 

¿Cómo evalúa la situación de los so- 
cios menores del Mercosur? 

—No hay un planteamiento estraté- 

gico para construir un continente in- 
tegrado. Es un proyecto de facilita- 
ción de intercambio. La entrada de 
Venezuela puede cambiar el eje con- 
flictivo Brasil-Argentina. Todos los 
países ganarían, pero hay que pensar 
mecanismos de compensación para 
los más débiles. 
¿Cree que Venezuela podría liderar 
un proceso de integración como el 
ALBA (Alternativa Bolivariana para 
América Latina y el Caribe)? 

—Se espera poder superar la idea de 
liderazgo. Con tres países fuertes, 
puede ser un liderazgo compartido. 
Un proyecto continental supone mul- 
tipolaridad. Luchar porla integración 
regional y crear espacios que debili- 


ten la hegemonía unipolar del impe- 
rio norteamericano. Hay que pensar- 
lo en términos de soberanía del con- 
tinente. 

¿Que tipo de repercusión tuvo la 
cancelación de las deudas con el 
FMI hecha por la Argentina y Bra- 
sil? 

—Aparentemente se ve una fragili- 
dad menor. Sin embargo, dejar de de- 
ber al Fondo sin romper los mecanis- 
mos que generan la deuda —Brasil tie- 
ne las tasas de interés más altas del 
mundo-e introducir las exigencias del 
EMI significa que no se están desha- 
ciendo de los criterios anteriores. Son 
como alumnos tan aplicados que ya no 
necesitan del profesor que les pida los 
deberes, están autodisciplinados. 
¿Considera que la Argentina y Bra- 
sil deberían apoyar procesos de in- 
dustrialización en Paraguay y Uru- 
guay para competir en mejores tér- 
minos? 

—Antes hay que fortalecer la indus- 

trialización brasileña y argentina. Nos 
estamos volviendo países primarios. 
Brasil, que tuvo un desarrollo indus- 
trial muy razonable, está en un proce- 
so regresivo brutal en términos de 
competitividad internacional. 
¿Qué impacto puede tener el con- 
flicto entre la Argentina y Uruguay 
por la instalación de las papeleras 
en el rumbo del Mercosur? 

—Es tremendo que no nos entenda- 
mos entre los gobiernos y nos divida- 
mos en función de empresas que no 
son ni uruguayas ni argentinas. Hay 
que discutir un programa más global. 
No debe absolutizarse el tema del 
equilibrio ecológico. Hay que explo- 
rar, pero con contrapartidas de refo- 
restación. Si se debilitan Uruguay y la 
Argentina, ¿qué fuerza pueden tener 
para imponerse ante empresas extran- 
jeras? Es un crimen contra la sobera- 
nía y el Mercosur no hacer nada. Bl 


DESOCUPADOS, EL PLAN JEFAS Y EL SEGURO DE CAPACITACION Y EMPLEO 


“Vamos por políticas activas” 


POR FEDERICO SIMONETTI 


148 por ciento de los beneficia- 

rios de planes sociales tiene me- 

nos de 35 años y gran parte no 
sabe ningún oficio. Desde el Ministe- 
rio de Trabajo sostienen que es nece- 
sario aprovechar la demanda de ma- 
no de obra y la reconstrucción del te- 
jido institucional para capacitar a esos 
jóvenes. En diálogo con Cash, Daniel 
Hernández, subsecretario de Políticas 
de Empleo y Formación Profesional, 
explicó los alcances del Seguro de Ca- 
pacitación y Empleo. 
¿Por qué se propone como alterna- 
tiva al Plan Jefas y Jefes? 

—Hoy los horizontes del país son 
distintos, no tenemos los mismos ob- 
jetivos que planteábamos en medio 
de la crisis. Llevamos 40 meses en los 
que se crearon casi 3 millones de pues- 
tos de trabajo y para aprovechar este 
contexto necesitamos políticas de em- 
pleo más activas, que la gente no sea 
beneficiaria de un plan de emergen- 
cia sino trabajadores desempleados a 
los que hay que procurarles oportu- 
nidades. Hay que cambiar las políti- 
cas pasivas de sostenimiento de ingre- 
sos por políticas activas de inserción 
al trabajo decente. El seguro genera 
derechos y compromisos para los be- 
neficiarios. 

¿Cuáles? 

—Los desocupados que adhieran al 
programa tendrán una asignación no 
remunerativa superior a la del Jefas y 
Jefes -225 pesos en lugar de 150— y 
su tiempo de permanencia se compu- 
tará para la jubilación. Tendrán dere- 
cho a recibir servicios de calidad en 
capacitación y adquisición de expe- 
riencia laboral. En el caso de las obli- 
gaciones, van a estar pautadas en un 
contrato que deberán firmar: asistir 
una vez por mes a la oficina de em- 
pleo para registrar su situación, parti- 
cipar de las actividades de capacita- 
ción y entrenamiento laboral, y acep- 


El Seguro de Capacitación tiene el objetivo 


de absorber a beneficiarios del Plan Jefas. 


La situación de los jóvenes desempleados. 


Y 
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tar los empleos que se le consigan. Si 
un desocupado rechaza por tercera vez 
una oferta de empleo adecuado, se da 
de baja su seguro. 
¿La obligación de aceptar el traba- 
jo no producirá que los empleado- 
res se abusen de esa situación? 
—Hablamos de trabajo adecuado 
al perfil del beneficiario y adecuado 


en términos de que cumpla la nor- 
mativa vigente: un salario enmarca- 
do en el convenio de la actividad. No 
apostamos a la inserción en cualquier 
trabajo sino en empleos de cierta ca- 
lidad. 

El programa se aplicará desde los 
municipios, que requerirán una co- 
ordinación con el gobierno nacio- 


nal, las provincias y las empresas. 
¿Cómo va a articularse la tarea? 

-Se necesita de un tejido institu- 
cional reconstruido. Por eso antes de 
lanzarlo cerramos acuerdos con 33 
sectores de la producción en más de 
280 localidades y ya tenemos a 80 mil 
personas capacitadas. Reconvertimos 
las oficinas de administración de pla- 
nes sociales en oficinas de empleo que 
puedan recibir la demanda de traba- 
jo de las empresas y ayudar a la gen- 
te que está desempleada. En estas ofi- 
cinas ya se instaló equipamiento in- 
formático con un software específico 
para registrar la historia laboral de la 
gente, los procesos de capacitación 
que realiza y las ofertas de trabajo de 
la localidad. Hay 62 oficinas de em- 
pleo inauguradas, 100 más que ya es- 
tán cumpliendo los requisitos básicos 
y pensamos terminar el año con 300 
oficinas abiertas. 

¿Cuántos desocupados podrán 
conseguir empleo a través del se- 
guro? 

-Si bien el seguro no genera em- 
pleo, sí podemos incidir en la distri- 
bución: que el empleo llegue a perso- 
nas que en principio no serían los pri- 
meros candidatos a recibirlo. El segu- 
ro opera sobre la distribución de las 
oportunidades existentes. Tenemos 
una tasa de inserción de 8000 perso- 
nas al mes. 

¿Por qué está orientado a los jóve- 
nes? 

—No es excluyente para los mayo- 
res de 35 años, pero creemos que es 
difícil sostener un país con políticas 
pasivas para una población que está 
en la plenitud de su potencial de par- 
ticipación y contribución a la socie- 
dad. Las tasas de desempleo afectan 
más a los jóvenes y el tipo de empleo 
al que acceden es precario. Eso resien- 
te con dureza a una sociedad, no sólo 
por la situación actual sino por el ti- 
po de cultura que va generando hacia 
el futuro. Bl 


¡NU ANNO Por M. Fernández López 


Clemente Pinoli 


Antonio Scialoja 


Reportaje 
trabajo 


M “Hay que cambiar las 
políticas pasivas de 
sostenimiento de ingresos por 
políticas activas de inserción 
al trabajo decente.” 


Ml “Los desocupados que 
adhieran al programa tendrán 
una asignación no 
remunerativa de 225 pesos y 
su tiempo de permanencia se 
computará para la jubilación.” 


Ml “Tendrán derecho a recibir 
servicios de calidad en 
capacitación y adquisición de 
experiencia laboral.” 


Ml “Si un desocupado rechaza 
por tercera vez una oferta de 
empleo adecuado, se da de 
baja su seguro.” 


Mi “No apostamos a la inserción 
en cualquier trabajo sino en 
empleos de cierta calidad.” 


1 15 de mayo de 1848 estalló en Nápo- 

les una disputa entre el rey Fernando II 

de Borbón y el Parlamento. Se levanta- 
ron barricadas y tuvo lugar la lucha en las ca- 
lles. Era un capítulo de la guerra de las regio- 
nes italianas (Piamonte, Milán, Venecia, Ná- 
poles) contra la ocupación austríaca y por ob- 
tener una Constitución y una forma de gobier- 
no. Desde el mes precedente, cumplía funcio- 
nes de ministro de Agricultura y Comercio de 
Fernando II el doctor Antonio Scialoja (1817- 
1877), profesor de Economía política, primero 
en Nápoles, a la temprana edad de veinte años, 
y desde enero de 1846 en la Universidad de 
Turín. Scialoja, con motivo de su profesorado 
en Turín, publicó allí una segunda edición de 
su obra Los principios de la economía social, ex- 
puestos en orden ideológico (12 ed., 1840). Al 
dejar la cátedra en Turín fue reemplazado por 
el célebre Francesco Ferrara. Luego de los he- 
chos del 15 de mayo, continuó cumpliendo 
sus funciones ministeriales hasta que la Cáma- 
ra fue disuelta el 12 de marzo de 1849. Enton- 
ces Scialoja retornó en Nápoles a sus activida- 
des de abogado y de profesor de Economía po- 
lítica. Pero, en mayo, la policía le retiró el per- 
miso para enseñar y el 23 de septiembre fue 


arrestado y recluido en la cárcel de Santa Ma- 
ría, acusado de haber tomado parte de los he- 
chos del 15 de mayo, no obstante ser ministro. 
Luego de tres años de prisión fue condenado a 
nueve años de reclusión “por haber sido infor- 
mado de una conspiración [contra la seguridad 
interna del Estado borbónico] y no haberla de- 
nunciado a la autoridad”. En 1852, por inter- 
cesión de Napoleón Il, se le conmutó la pena a 
cambio de exiliarse a perpetuidad. De regreso a 
Turín, en diciembre, la Cámara de Agricultura 
y Comercio lo designa profesor de Derecho 
comercial y Economía política, y se le concede 
la ciudadanía de los Estados Sardos. Poco des- 
pués se le reintegra su cátedra en la Universi- 
dad de Turín como profesor honorario y toma 
parte en la fundación de la “Sociedad de Eco- 
nomía Política” de Turín, con Cavour presi- 
dente y secretario Ferrara. Luego de la unifica- 
ción de Italia tuvo importantes cargos como 
ministro y como legislador. En 1874 suscribió 
la “circular de Padua”, que invitaba a los eco- 
nomistas italianos a dar nuevo impulso a la 
disciplina económica. Hoy, el Instituto Italia- 
no de Estudios Filosóficos lo recuerda, reedi- 
tando sus obras en tres volúmenes, que serán 
presentados en este mes. Bl 


on Juan Manuel prohibió la enseñanza 

de Economía en la UBA. Luego de Ca- 

seros, el gobierno de Buenos Aires au- 
torizó a la UBA a llamar a concurso para pro- 
veer un profesor de Economía política y Dere- 
cho privado internacional. El 20 de marzo se 
comunicó el número de postulantes y Pinoli 
quedó nombrado provisoriamente y juró la 
Constitución Nacional. Pinoli tenía 35 años, 
nacido en Cúneo, Piamonte (Estados Sardos), 
abogado recibido en la Universidad de Turín. 
Había sido juez de primera instancia en la 
provincia de Ivrea, Estados Sardos. En Buenos 
Aires era “consultante legale del Consulado 
Sardo”. En 1855 contribuyó a organizar el 
Hospital Italiano (fundado en 1853), del que 
fue prosecretario. Se reparó el aula y recupera- 
ron ejemplares de los Elementos de economía 
política de James Mill depositados en el fuerte. 
Pinoli, empero, en 1857 pidió que en lugar de 
Mill se usase como texto Los principios de la 
economía social, de Antonio Scialoja. No es 
descartable una afinidad de Pinoli y Scialoja, y 
que la prisión de éste explicase también la 
emigración a Buenos Aires de un profesional 
tan destacado como Pinoli. Al no existir en 
castellano el texto de Scialoja y el de Mill, Pi- 


noli emprendió su traducción castellana, que 
tituló Curso de Economía política ecléctica. Eue 
el primer tratado de la materia producido para 
enseñar en la UBA. Hoy nos enteramos de 
que fue una traducción y no un texto original, 
por la reedición de las obras de Scialoja por el 
Instituto Italiano de Estudios Filosóficos. Sus 
fuentes eran las escuelas italianas: el mercanti- 
lismo (Serra), la escuela milanesa (Verri, Be- 
ccaria), la napolitana (Genovesi) y los moder- 
nos (Romagnosi, Gioja, Rossi). Concluía: “In- 
dispensable es para el estado actual de los pue- 
blos la ciencia económica. Para los que ya 
prosperan, para que mantengan y acrezcan su 
prosperidad. Para los que están en el vestíbulo 
del progreso, para que entren en la vía. Para 
que los unos y los otros respeten las leyes co- 
munes de la recíproca prosperidad”. Pinoli en- 
señó el cuatrienio 1854/7, y en el lapso en que 
pudo influir en la elección de temas de tesis, 
seis estudiantes de entre veintiuno culminaron 
su carrera con tesis de Economía política. En- 
tre ellos estaban tres jóvenes veinteañeros: An- 
gel J. Carranza, futuro jurisconsulto e historia- 
dor; Manuel Quintana, futuro rector de la 
UBA y presidente de la República; y Manuel 
Obarrio, jurisconsulto. 
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DESOCUPADOS, EL PLAN JEFAS Y EL SEGURO DE CAPACITACION Y EMPLEO 


“Vamos por políticas activas” 


POR FEDERICO SIMONETTI 


148 por ciento de los beneficia- 

rios de planes sociales tiene me- 

nos de 35 años y gran parte no 
sabe ningún oficio. Desde el Ministe- 
rio de Trabajo sostienen que es nece- 
sario aprovechar la demanda de ma- 
no de obra y la reconstrucción del te- 
jido institucional para capacitar a esos 
jóvenes. En diálogo con Cash, Daniel 
Hernández, subsecretario de Políticas 
de Empleo y Formación Profesional, 
explicó los alcances del Seguro de Ca- 
pacitación y Empleo. 
¿Por qué se propone como alterna- 
tiva al Plan Jefas y Jefes? 

—Hoy los horizontes del país son 
distintos, no tenemos los mismos ob- 
jetivos que planteíbamos en medio 
de la crisis. Llevamos 40 meses en los 
quese crearon casi 3 millones de pues- 
tos de trabajo y para aprovechar este 
contexto necesitamos políticas de em- 
pleo más activas, que la gente no sea 
beneficiaria de un plan de emergen- 
cia sino trabajadores desempleados a 
los que hay que procurarles oportu- 
nidades. Hay que cambiar las políti- 
cas pasivas de sostenimiento de ingre- 
sos por políticas activas de inserción 
al trabajo decente. El seguro genera 
derechos y compromisos para los be- 
neficiarios. 

¿Cuáles? 

—Los desocupados que adhieran al 
programa tendrán una asignación no 
remunerativa superior a la del Jefas y 
Jefes -225 pesos en lugar de 150- y 
su tiempo de permanencia se compu- 
tará para la jubilación. Tendrán dere- 
cho a recibir servicios de calidad en 
capacitación y adquisición de expe- 
riencia laboral. En el caso de las obli- 
gaciones, van a estar pautadas en un 
contrato que deberán firmar: asistir 
una vez por mes a la oficina de em- 
pleo para registrar su situación, parti- 
cipar de las actividades de capacita- 
ción y entrenamiento laboral, y acep- 


El Seguro de Capacitación tiene el objetivo 


de absorber a beneficiarios del Plan Jefas. 


La situación de los jóvenes desempleados. 
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tar los empleos que se le consigan. Si 
un desocupado rechaza por tercera vez 
una oferta de empleo adecuado, se da 
de baja su seguro. 
¿La obligación de aceptar el traba- 
jo no producirá que los empleado- 
res se abusen de esa situación? 
—Hablamos de trabajo adecuado 
al perfil del beneficiario y adecuado 


en términos de que cumpla la nor- 
mativa vigente: un salario enmarca- 
do en el convenio de la actividad. No 
apostamos ala inserción en cualquier 
trabajo sino en empleos de cierta ca- 
lidad. 

El programa se aplicará desde los 
municipios, que requerirán una co- 
ordinación con el gobierno nacio- 


nal, las provincias y las empresas. 
¿Cómo va a articularse la tarea? 

Se necesita de un tejido institu- 
cional reconstruido. Por eso antes de 
lanzarlo cerramos acuerdos con 33 
sectores de la producción en más de 
280 localidades y ya tenemos a 80 mil 
personas capacitadas. Reconvertimos 
las oficinas de administración de pla- 
nes sociales en oficinas de empleo que 
puedan recibir la demanda de traba- 
jo de las empresas y ayudar a la gen- 
te que está desempleada. En estas ofi- 
cinas ya se instaló equipamiento in- 
formático con un software específico 
para registrar la historia laboral de la 
gente, los procesos de capacitación 
que realiza y las ofertas de trabajo de 
la localidad. Hay 62 oficinas de em- 
pleo inauguradas, 100 más que ya es- 
tán cumpliendo los requisitos básicos 
y pensamos terminar el año con 300 
oficinas abiertas. 

¿Cuántos desocupados podrán 
conseguir empleo a través del se- 
guro? 

-Si bien el seguro no genera em- 
pleo, sí podemos incidir en la distri- 
bución: que el empleo llegue a perso- 
nas que en principio no serían los pri- 
meros candidatos a recibirlo. El segu- 
ro opera sobre la distribución de las 
oportunidades existentes. Tenemos 
una tasa de inserción de 8000 perso- 
nas al mes. 

¿Por qué está orientado a los jóve- 
nes? 

No es excluyente para los mayo- 
res de 35 años, pero creemos que es 
difícil sostener un país con políticas 
pasivas para una población que está 
en la plenitud de su potencial de par- 
ticipación y contribución a la socie- 
dad. Las tasas de desempleo afectan 
más a los jóvenes y el tipo de empleo 
al que acceden es precario. Eso resien- 
te con dureza a una sociedad, no sólo 
por la situación actual sino por el ti- 
po de cultura que va generando hacia 
el futuro. Bl 


¡ANNO Por M. Fernández López 


Clemente Pinoli 


Antonio Scialoja 


Reportaje 
trabajo 


M “Hay que cambiar las 
políticas pasivas de 
sostenimiento de ingresos por 
políticas activas de inserción 
al trabajo decente.” 


Ml “Los desocupados que 
adhieran al programa tendrán 
una asignación no 
remunerativa de 225 pesos y 
su tiempo de permanencia se 
computará para la jubilación.” 


Ml “Tendrán derecho a recibir 
servicios de calidad en 
capacitación y adquisición de 
experiencia laboral.” 


Ml “Si un desocupado rechaza 
por tercera vez una oferta de 
empleo adecuado, se da de 
baja su seguro.” 


Ml “No apostamos a la inserción 
en cualquier trabajo sino en 
empleos de cierta calidad.” 


1 15 de mayo de 1848 estalló en Nápo- 

les una disputa entre el rey Fernando II 

de Borbón y el Parlamento. Se levanta- 
ron barricadas y tuvo lugar la lucha en las ca- 
lles. Era un capítulo de la guerra de las regio- 
nes italianas (Piamonte, Milán, Venecia, Ná- 
poles) contra la ocupación austríaca y por ob- 
tener una Constitución y una forma de gobier- 
no. Desde el mes precedente, cumplía funcio- 
nes de ministro de Agricultura y Comercio de 
Fernando II el doctor Antonio Scialoja (1817- 
1877), profesor de Economía política, primero 
en Nápoles, a la temprana edad de veinte años, 
y desde enero de 1846 en la Universidad de 
Turín. Scialoja, con motivo de su profesorado 
en Turín, publicó allí una segunda edición de 
su obra Los principios de la economía social, ex- 
puestos en orden ideológico (1% ed., 1840). Al 
dejar la cátedra en Turín fue reemplazado por 
el célebre Francesco Ferrara. Luego de los he- 
chos del 15 de mayo, continuó cumpliendo 
sus funciones ministeriales hasta que la Cáma- 
ra fue disuelta el 12 de marzo de 1849. Enton- 
ces Scialoja retornó en Nápoles a sus activida- 
des de abogado y de profesor de Economía po- 
lítica. Pero, en mayo, la policía le retiró el per- 
miso para enseñar y el 23 de septiembre fue 


arrestado y recluido en la cárcel de Santa Ma- 
ría, acusado de haber tomado parte de los he- 
chos del 15 de mayo, no obstante ser ministro. 
Luego de tres años de prisión fue condenado a 
nueve años de reclusión “por haber sido infor- 
mado de una conspiración [contra la seguridad 
interna del Estado borbónico] y no haberla de- 
nunciado a la autoridad”. En 1852, por inter- 
cesión de Napoleón II, se le conmutó la pena a 
cambio de exiliarse a perpetuidad. De regreso a 
Turín, en diciembre, la Cámara de Agricultura 
y Comercio lo designa profesor de Derecho 
comercial y Economía política, y se le concede 
la ciudadanía de los Estados Sardos. Poco des- 
pués se le reintegra su cátedra en la Universi- 
dad de Turín como profesor honorario y toma 
parte en la fundación de la “Sociedad de Eco- 
nomía Política” de Turín, con Cavour presi- 
dente y secretario Ferrara. Luego de la unifica- 
ción de Italia tuvo importantes cargos como 
ministro y como legislador. En 1874 suscribió 
la “circular de Padua”, que invitaba a los eco- 
nomistas italianos a dar nuevo impulso a la 
disciplina económica. Hoy, el Instituto Italia- 
no de Estudios Filosóficos lo recuerda, reedi- 
tando sus obras en tres volúmenes, que serán 
presentados en este mes. Bl 


on Juan Manuel prohibió la enseñanza 

de Economía en la UBA. Luego de Ca- 

seros, el gobierno de Buenos Aires au- 
torizó a la UBA a llamar a concurso para pro- 
veer un profesor de Economía política y Dere- 
cho privado internacional. El 20 de marzo se 
comunicó el número de postulantes y Pinoli 
quedó nombrado provisoriamente y juró la 
Constitución Nacional. Pinoli tenía 35 años, 
nacido en Cúneo, Piamonte (Estados Sardos), 
abogado recibido en la Universidad de Turín. 
Había sido juez de primera instancia en la 
provincia de Ivrea, Estados Sardos. En Buenos 
Aires era “consultante legale del Consulado 
Sardo”. En 1855 contribuyó a organizar el 
Hospital Italiano (fundado en 1853), del que 
fue prosecretario. Se reparó el aula y recupera- 
ron ejemplares de los Elementos de economía 
política de James Mill depositados en el fuerte. 
Pinoli, empero, en 1857 pidió que en lugar de 
Mill se usase como texto Los principios de la 
economía social, de Antonio Scialoja. No es 
descartable una afinidad de Pinoli y Scialoja, y 
que la prisión de éste explicase también la 
emigración a Buenos Aires de un profesional 
tan destacado como Pinoli. Al no existir en 
castellano el texto de Scialoja y el de Mill, Pi- 


noli emprendió su traducción castellana, que 
tituló Curso de Economía política ecléctica. Eue 
el primer tratado de la materia producido para 
enseñar en la UBA. Hoy nos enteramos de 
que fue una traducción y no un texto original, 
por la reedición de las obras de Scialoja por el 
Instituto Italiano de Estudios Filosóficos. Sus 
fuentes eran las escuelas italianas: el mercanti- 
lismo (Serra), la escuela milanesa (Verri, Be- 
ccaria), la napolitana (Genovesi) y los moder- 
nos (Romagnosi, Gioja, Rossi). Concluía: “In- 
dispensable es para el estado actual de los pue- 
blos la ciencia económica. Para los que ya 
prosperan, para que mantengan y acrezcan su 
prosperidad. Para los que están en el vestíbulo 
del progreso, para que entren en la vía. Para 
que los unos y los otros respeten las leyes co- 
munes de la recíproca prosperidad”. Pinoli en- 
señó el cuatrienio 1854/7, y en el lapso en que 
pudo influir en la elección de temas de tesis, 
seis estudiantes de entre veintiuno culminaron 
su carrera con tesis de Economía política. En- 
tre ellos estaban tres jóvenes veinteañeros: An- 
gel J. Carranza, futuro jurisconsulto e historia- 
dor; Manuel Quintana, futuro rector de la 
UBA y presidente de la República; y Manuel 
Obarrio, jurisconsulto. 
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Finanzas 


el buen inversor 


E Laboratorios Richmond 
cerró el año 2005 con una 
producción anual de 13 
millones de unidades y 
tendrá como objetivo para 
el 2006 un crecimiento 
estimado del 60 por ciento. 


Ml GE Money, la unidad de 
servicios financieros de 
GE (General Electric), 
cerró 2005 con un volumen 
total de préstamos por 

120 millones de pesos 

y más de 105 mil nuevos 
clientes. 


Ml El próximo lunes 13 se 
iniciará el proceso de venta 
del Nuevo Banco Bisel. 
Después del retiro del grupo 
Crédit Agricole, en mayo de 
2002, el Banco Nación quedó 
como administrador de 
aquella entidad financiera. 


Ml El Banco Hipotecario 
lanzó una nueva oferta de 
créditos hipotecarios: la línea 
Casa Plus, en pesos, a una 
tasa fija del 9,75 por ciento 
anual y a 20 años de plazo. 
El costo financiero total del 
crédito ronda el 15 por 
ciento anual. 


El Showcenter Norte 
presentó la promoción que 
con la compra de cualquier 
cuaderno o caja familiar de 
hojas Rivadavia obsequia 5 
pesos para usar en los juegos 
mecánicos del complejo. 


ME JUEGO 


LAS AFJP DESTINAN FONDOS A LOS MERCADOS DE BRASIL Y DE ASIA 


Ruleta previsional globa 


POR CLAUDIO ZLOTNIK 


n divine en qué está invir- 
l tiendo su AFJP amiga! 
Después delos quebrantos 


que dejó la explosiva crisis de 2001, 
el sentido común indicaría que los 
fondos de pensión se volvieron más 
conservadores que nunca, dando pa- 
sos seguros para no volver a dañar los 
ahorros de los futuros jubilados. Pe- 
ro no tanto. En ese afán que tienen 
los gerentes financieros por mostrar 
índices de rentabilidad excepciona- 
les, las AFJP adhirieron a la moda de 
los fondos de inversión internaciona- 
les más especulativos. Y vienen ace- 
lerando sus colocaciones en activos 
financieros de Brasil y de Asia. 

Estas inversiones exóticas delas ad- 
ministradoras son incipientes. A Bra- 
sil ya destinaron 2050 millones de 
pesos. En activos asiáticos, otros 880 
millones. Representan el 4 por cien- 
to del total de fondos de los futuros 
jubilados. 

Desde la visión de un financista, la 
decisión de diversificar el portafolio 
fue muy provechosa. En promedio, 
los fondos que invierten en Brasil acu- 
mularon una ganancia de entre 20 y 
23 por ciento ¡en los dos primeros 
meses del año! Pero la cuestión es que 
a las AFJP no se las puede analizar 
como si se tratara de simples opera- 
dores de mercado. En ese sentido, hay 
un par de aspectos a analizar. 

E ¿No es más riesgoso que lo reco- 
mendable invertir en Brasil? No por- 
que las compañías cotizantes no se- 
an de primera línea: el Banco Brades- 
co, la Compañía Vale do Río Doce 


(mayor empresa minera latinoameri- 


MINA a 015108 analista de Compañía Inversora Bursátil 


Bonos. Tuvieron un buen comienzo de semana pero luego se notaron 
caídas, salvo en el cupón atado al PIB. Los bonos en dólares son los 

más favorecidos por la decisión de varios gobiernos de salir a comprar 
deuda. Mientras tanto, los nominados en pesos tienen potencial, en es- 


pecial hacia mediano plazo. 


Acciones. El mercado está determinado por Tenaris, que representa al 
30 por ciento del índice MerVal. Esa mejora traccionará a otros papeles 
importantes, como Siderar y los bancos. 

Dólar. Se mantendrá sostenido en estos niveles ya que el Banco Cen- 
tral está decidido a hacerlo. Al menos el primer semestre será tranquilo, 
a pesar de la fuerte liquidación de la cosecha gruesa y el ingreso de ca- 


pitales especulativos. 


Recomendación. En bonos prefiero los de corto plazo que ajustan por 
la inflación. En acciones: Tenaris, es el papel más demandado del mer- 

cado. Los fideicomisos son una muy buena opción. Rinden entre 11,5 a 

12 por ciento anual y son de muy corto plazo. 


hz | EN MINISTERIO DE DESARROLLO PRODUCTIVO 
Tucumán es 


venga a 
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hacer buenos negocios. 


El aporte de trabajadores en el sistema de jubilaciones privado 


que manejan las AFJP está alimentando las plazas financieras 
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de Brasil y Asia. Un 4 por ciento de la cartera tiene ese destino. 
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Las AFJP ya destinaron a Brasil 2050 millones de pesos, y a activos asiáticos, otros 880 millones. 


Daniel Jayo 
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cana) o Petrobras son líderes a nivel 
mundial. El problema es que, en la 
actualidad, la economía brasileña no 
está pasando por un buen momento. 
¿Es lógica una renta superior al 20 
por ciento en dos meses en una eco- 
nomía que el año pasado creció tan 
sólo el 2,3 por ciento? 

Lo mismo vale para Asia. Nadie 
puede cuestionar a Canon, Mitsubi- 


shi o a Toyota. Pero no vendría mal 
recordar que la crisis iniciada en el 
"97 en los tigres y tigrecitos asiáticos 
no hizo distinciones a la hora de de- 
jar heridos y provocar fuertes ajustes 
en las cotizaciones. 

El Una segunda cuestión va un paso 
más allá del análisis eminentemente 
financiero y tiene que ver con el apor- 
te de las AFJP a la economía en su 


PRECIO VARIACION 
ACCIONES Ena) (en porcentaje) 
A Viernes Viernes Semanal Mensual Anual 
24/02 03/03 

ACINDAR 5,400 5,380 -0,4 0,7 12,1 
SIDERAR 26,850 27,900 3,9 5,9 9,6 
TENARIS 49,250 55,800 13,3 15,4 56,7 
BANCO FRANCES 7,620 7,650 0,4 0,5 al 
GRUPO GALICIA 2,250 2,310 2,7 3,1 9,5 
INDUPA 3,540 3,480 -1,7 2,4 -14,1 
IRSA 3,430 3,840 12,0 -0,8 8,2 
MOLINOS 4,470 4,350 -2,7 0,5 -2,9 
PETROBRAS ENERGIA 3,790 3,820 0,8 1,6 0,0 
RENAULT 16,450 16,450 0,0 0,0 0,0 
TELECOM 7,630 7,950 4,2 2,7 0,6 
TGS 3,200 3,170 -0,9 -0,9 -5,7 
INDICE MERVAL 1.726,650 1.823,560 5,6 6,4 18,2 
INDICE GENERAL 78.169,540  82.885,340 6,0 7,2 20,4 


Fuente: Instituto Argentino de Mercado de Capitales. 


conjunto. ¿Acaso no sería mejor que 
los 3000 millones de pesos que tie- 
nen distribuidos entre Brasil y Asia 
sirvan para financiar proyectos pro- 
ductivos en la Argentina? Por caso, 
las AFJP tienen destinados tan sólo 
100 millones de pesos en proyectos 
de securitización de hipotecas. 

Lo que están haciendo las adminis- 
tradoras es replicar lo que sucede en 
el mercado financiero, dondelos mer- 
cados emergentes están recibiendo 
una lluvia de dólares dada la alta ren- 
tabilidad que están ofreciendo. Los 
fondos comunes de inversión especia- 
lizados en Brasil y en Asia se convir- 
tieron en un boom. Los brasileños ya 
administran 3800 millones de pesos, 
contra 1500 millones que tenían a fin 
de año. Los asiáticos saltaron de 508 
millones de pesos a 1300 millones. Al 


RESERVAS 4 


SALDOS AL 03/03 —-EN MILLONES— 


EN U$S 
20.570 


TOTAL RESERVAS BCRA 


PROMEDIO COMPRAS 
ULTIMOS 20 DIAS 51 


COMPRAS DEL ULTIMO VIERNES 59 
Fuente: BCRA. 
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GOBIERNO DE TUCUMÁN 
Seguridad - Rentabilidad 


POR CLAUDIO URIARTE 


a OPEP se reúne este miérco- 

les en Viena sin perspectiva de 

cambios que puedan decidir un 
aumento de los precios, pero en me- 
dio de un panorama político de alta 
volatilidad que podría empujarlos 
hacia arriba igual. Por un lado, la 
guerra civil en Nigeria virtualmente 
ha estrangulado sus exportaciones de 
petróleo; por el otro, la creciente ten- 
sión occidental con Irán abre la pers- 
pectiva a sanciones económicas y a 
un duelo. Como en su última reu- 
nión de enero, la Organización de 
Países Exportadores de Petróleo 
(OPEP) se reúne casi al mismo tiem- 
po que la Agencia Internacional de 
Energía Atómica (AIEA), que exa- 
minará el expediente nuclear iraní a 
partir del lunes, también en Viena. 
La ATEA podría recomendar al Con- 
sejo de Seguridad de Naciones Uni- 
das que imponga sanciones a Irán si 
este país no renuncia a enriquecer su 
uranio. El mercado teme que Irán, 
cuarto productor mundial y miem- 
bro influyente del cartel, recurra en- 
tonces al “arma petrolera”. Esto po- 
dría traducirse por una reducción vo- 
luntaria de sus exportaciones y la 
consecuente subida de los precios. 
La perspectiva alarma a los occiden- 
tales, preocupados ya por la prolife- 
ración de ataques en Nigeria por par- 
te de militantes separatistas, que am- 
putaron el 20 por ciento de la pro- 
ducción de este país, primer prove- 
edor africano. 

Por estas razones, y debido a los 
precios obstinadamente altos, la 
OPEP debería mantener sus cuotas 
de producción en 28 millones de ba- 
rriles diarios (mbd), nivel en el que 
están desde hace ocho meses, pese a 
la posición contraria de Venezuela. 
“Debido a la situación política en 
Irán y a la pérdida de producción en 
Nigeria, se impondrá la prudencia y, 
por tanto, el riesgo de que la OPEP 
reduzca su producción es mínimo”, 
opina Kevin Norrish, analista del 
banco Barclays. “Si los precios se 
mantienen por encima de los 60 dó- 
lares el barril, la OPEP tendría mu- 
chas dificultades en justificar una re- 
ducción de su producción”, coinci- 
de Jason Schenker, del banco Wa- 
chovia. El barril vale ahora más de 
63 dólares, no mucho más barato que 
en enero, cuando valía 66, y un 20 
por ciento más caro que hace unaño, 
lo que asegura buenos ingresos a los 
productores. El presidente de la 
OPEP, el nigeriano Edmund Dau- 
koru, opinó el jueves que 60 dólares 
era un precio “equitativo”. Pero tam- 
bién dijo que el mercado está bien 
abastecido y se preocupó por una po- 
sible caída de los precios en el segun- 
do trimestre, cuando baja la deman- 
da por el fin del invierno boreal. Es- 
ta situación parece haber inducido a 
algunos miembros de la OPEP, co- 
mo Venezuela y Qatar, a pensar que 
una reducción de 1 mbd sería nece- 
saria en la reunión de la próxima se- 
mana. 

En efecto, Venezuela abogará por 
el recorte de la producción de cru- 
do de la OPEP entre “500.000 y un 
millón” de barriles al día en la reu- 
nión el 8 de marzo en Viena, afir- 
mó el ministro de Energía, Rafael 


Y 


Indonesia y Arabia Saudita quiere 


n mantener la producción tal c: 


omo está; Venezuela y Qatar, reducirla. 


AFP 


La guerra civil en Nigeria y la pulseada 
occidental con Irán son los factores de 
inestabilidad que pueden poner en 

cuestión el equilibrio del precio del crudo. a” 


QUE PUEDE PASAR EN LA REUNION DEL CARTEL PETROLERO 


Una OPEP.. ¿sin cambios? 


Ramírez. “Tenemos la posición de 
que hay que evaluar un recorte de 
entre 500 mil y un millón de barri- 
les diarios. Es la posición que vamos 
a llevar para discutirla allá”, dijo Ra- 
mírez a diarios caraqueños. Venezue- 
la, único miembro latinoamericano 
del cartel petrolero, tiene una cuota 
de producción de 3,2 millones de ba- 
rriles diarios, de los que vende apro- 


ximadamente 1,5 millón a Estados 
Unidos, su principal cliente. Pero 
otros miembros del cartel, como Ara- 
bia Saudita e Indonesia, parecen más 
favorables a un statu quo debido al 
alto nivel de precios. 

Los analistas coinciden en general 
en que la OPEP produce demasiado 
petróleo en vísperas del segundo tri- 
mestre, aún más cuando abundan las 


reservas en Estados Unidos y en Eu- 
ropa. Pero consideran que una reduc- 
ción de la producción sería política- 
mente impensable en este momento. 
“Si la OPEP reduce su producción, 
enviará un mal mensaje al mercado” 
y a los consumidores, advierte Bruce 
Evers, analista de Investec. Es decir, 
el mensaje de que se abre un largo pe- 
ríodo de precios altos. Bl 


el mundo 


Ml Los carozos de aceitunas, 
desechos producidos en gran 
cantidad en España, primera 
productora mundial de aceite 
de oliva, son utilizados en 
Madrid como combustible 
para calefacción como una 
energía renovable y de bajo 
coste, de la que sin embargo 
recelan los ecologistas. 


Ml La participación de 
inversores extranjeros será 
limitada en al menos 

39 sectores estratégicos de 
la economía de Rusia, según 
un proyecto de ley que 
elabora actualmente del 
gobierno, informó el ministro 
ruso de Economía y 
Desarrollo, German Gref. 


Ml La muerte de 65 
trabajadores en un yacimiento 
del norte de México detonó 
una crisis en el sector minero 
de este país, que representa 
el 0,4 por ciento del PIB y en 
el que dos líderes se disputan 
ahora, con un escándalo 
financiero de fondo, el control 
del sindicato nacional. 


LA EXPANSION DE LA GRIPE AVIARIA NO AFECTA LA DEMANDA DE POLLOS 


Sin peligro en la granja 


POR SUSANA DIAZ 


PE semana que pasó marcó un record de 
aparición de nuevos casos de gripe aviaria 
en Europa, fuera de la zona de resurgimiento 
de la enfermedad en el Lejano Oriente. Algu- 
nos especialistas en sanidad animal temen 
que se trate de la antesala de una epizootia 
global, una predicción considerada excesiva 
por otros analistas. Cualquiera sea el caso, los 
efectos del virus llegaron a los mercados, en 
particular al consumo. Si la existencia del virus 
en Asia había restringido parcialmente la de- 
manda mundial durante todo 2005, la aparición 
de los focos europeos amenaza con un verda- 
dero derrumbe. 

Los sanitaristas insisten en que es imposible 
que la cepa se transmita al hombre a través 
del consumo de carne. El peligro, explican, es 
fundamentalmente para quienes están en con- 
tacto con los animales vivos. Pero estas razo- 
nes no alcanzan la psiquis de los consumido- 
res. Las agencias de noticias consignaron esta 
semana que el consumo de pollo cayó en Italia 
el 70 por ciento desde que se conocieron los 
primeros casos europeos, apenas una muestra 
de lo que puede ocurrir si continúa la expan- 
sión de la enfermedad. 

En la Argentina, donde la preocupación pri- 
mera es la inflación, algunos creen que los pro- 
blemas sanitarios en tierras lejanas pueden ser 
una buena noticia de este lado de la frontera. 
Comparando con la realidad del mercado vacu- 
no se concentran en la tensión entre consumo 
interno de bienes salario y exportaciones para 


estimar que la caída del consumo mundial signi- 
ficará menores exportaciones, mayor oferta in- 
terna y, consecuentemente, precios en baja o, 
al menos, controlados. 

La evolución de los precios durante el 2005 
parece dar la razón a esta argumentación. Se- 
gún el Indec, el valor del pollo no registró ma- 
yores variaciones el último año. Además, con- 
tra lo que indica la evolución de los precios, el 
crecimiento de las exportaciones fue mayor en 


pollos que en carnes. Mientras las ventas al ex- 
terior de carne vacuna crecieron el 22,5 por 
ciento el último año, las avícolas lo hicieron el 
49,9 por ciento (entre enero de 2006 y el mis- 
mo mes de 2005, según la Sagpya). Pero la di- 
ferencia fundamental entre ambos mercados 
está en otra parte. Mientras la producción de 
carne bovina creció el 3,6 por ciento, la de po- 
llos lo hizo el 30,2. Esta diferencia fue la que 
permitió no sólo el citado aumento del 50 por 


ciento en las exportaciones (medidas en dóla- 
res FOB), sino también la suba de casi el 30 
por ciento en el consumo interno. Dato que 
permite intuir que la población reemplazó carne 
por pollo. En este contexto, la brecha entre el 
kilo de asado y el kilo de pollo continuó aumen- 
tando y pasó de 1,6 veces en diciembre de 
2004 a 2,1 en el mismo mes de 2005, básica- 
mente por el aumento de la carne. 

¿El precio interno del pollo pudo mantenerse 
por la caída de los precios internacionales? Los 
números indican que no. Mientras en 2004 se 
obtuvieron casi 1176 dólares por tonelada de 
carne aviaria exportada, en 2005 esa cantidad 
fue de 1242. Quienes creen que los aumentos 
de precios se solucionan aumentando la pro- 
ducción encontrarán aquí un poderoso ejemplo. 
La producción creció, aumentaron el consumo 
interno y las exportaciones, y los precios loca- 
les, aun en el contexto de precios internaciona- 
les en alza, apenas crecieron. 

La conclusión preliminar es que comparar los 
mercados bovinos y aviarios para extrapolar 
conclusiones similares puede conducir a error. 
También que la temida gripe aviaria, al menos 
hasta ahora, ha tenido un efecto nulo sobre el 
mercado local. A pesar de que efectivamente 
puedan producirse caídas circunstanciales de la 
demanda mundial a causa de la psicosis provo- 
cada por la enfermedad, desde la Argentina se- 
guirán pesando algunas tendencias de largo 
plazo más consistentes. Entre ellas, el continuo 
crecimiento de la población mundial y el aumen- 
to de la calidad de la demanda alimentaria en 
los países centrales y en desarrollo. [Al 
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PRECIOS 

El artículo de Susana Díaz del Cash de 
la semana pasada no está completo. Si 
por un lado acusa aumentos anuales de 
las carnes porcina y de pescado (merlu- 
za) superiores al aumento de la carne va- 
cuna en 2005, no informa a partir de qué 
parámetros aumentaron su producción y 
niveles de precios. Por los datos aporta- 
dos, hay aumentos más o menos equiva- 
lentes entre los volúmenes de producción 
y los precios, lo que puede ser interpreta- 
do como que los productores de carne 
porcina y de pescado deben haber hecho 
inversiones considerables. Es posible que 
esos dos sectores hayan estado estanca- 
dos durante años y hayan aprovechado la 
coyuntura favorable creada por el aumen- 
to de las exportaciones argentinas de car- 
ne bovina y el consecuente incremento 
de los precios internos. Informaciones in- 
completas pueden llevar a conclusiones 
erradas. 
Mario D. La Gatto 
marioClexicus.com.br 


DE MENDIGUREN 

Me dejaron perplejo las declaraciones 
del citado De Mendiguren efectuadas a la 
revista Fortuna y que ustedes publicaron 
en la última edición de Cash (en la sec- 
ción Suma Cero). Entiendo como desa- 
rrollista al que en sus decisiones cotidia- 
nas va detrás de un objetivo fundamental: 
el crecimiento de la industria argentina. Si 
esto es más o menos ser desarrollista, 
cómo se puede entender a este señor 
que se autodefine como tal mientras que 
en los últimos diez años ha decidido prác- 
ticamente desaparecer como industrial 
textil para convertirse en “un hombre de 
campo”. Hoy nuestro país necesita desa- 
rrollistas de verdad y no de blableta que 
pongan su capacidad y capital en indus- 
trias que generen valor agregado y, entre 
otras cosas, den trabajo digno a tantos 
argentinos que lo necesitan imprescindi- 
blemente. Estos mensajes esquizofréni- 
cos hacen muy mal, incluso (a lo mejor) al 
propio De Mendiguren. 
Eduardo Hugo Bluvol 
losbluvolCfibertel.com.ar 


IMPUESTOS 

Interesante el artículo de Marcelo Zlo- 
togwiazda (“De pirámides y peras”, Cash 
de la semana pasada), pero creo que 
para hablar de la progresividad de im- 
puestos también hay que incluir valores 
de IVA que se pagan, monto mínimo en 
Bienes Personales, ganancias en empre- 
sas. Por otro lado, entre los rubros de 
salarios más altos creo que también se 
debe considerar que muchas veces las 
empresas pagan los impuestos a las ga- 
nancias de los gerentes o directores, lo 
que alivia cargas en los sectores de ma- 
yores ingresos. 
Daniel Geler 
dgelerOtaxon.com.ar 
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araiso financiero 


Por Alfredo Zaiat 


as discusiones sobre modelos de creci- 

miento entusiasman a los economistas. 

Los debates son intransigentes. Cada uno, 
participante de alguna de las escuelas predo- 
minante del pensamiento de esa ciencia, está 
convencido de que su receta es la adecuada pa- 
ra un camino sostenido de desarrollo. Como 
en todas las batallas de ideas, se logra una me- 
jor comprensión poniendo un pie fuera del 
cónclave, dejando el otro dentro para no per- 
der la intensidad. Así se logra, tomando un po- 
co de distancia, una lectura un poco menos de- 
sapasionada y con perspectiva 
más amplia. Las posiciones pre- 
dominantes las lideran ortodo- 
xos y heterodoxos, que con ma- 
tices en cada bando se apropian 
de la política de un país para le- 
vantar sus banderas. Los prime- 
ros tienen a Brasil en su estan- 
darte, y los segundos izan a la 
Argentina. Si hay que evaluar 
esa contienda por los resultados 
recientes, el grupo identificado 
con el verdeamarhelo va per- 
diendo por goleada. Se trata, en 
fin, de teoría y práctica; de dis- 
cursos y resultados. 

El comportamiento de la 
economía brasileña es decep- 
cionante. Ni el más pesimista 
sobre la estrategia liderada por 
el ministro Antonio Palocci 
adelantaba un saldo tan pobre. 
El Producto Interno Bruto de 
2005 avanzó el mediocre 2,3 
por ciento, menos de la mitad 
del crecimiento del año ante- 
rior, que había alcanzado el 4,9. 
Tras el objetivo de mantener 
acotada la inflación, que se re- 
dujo 1,9 punto de un año a 
otro, al bajar de 7,6 a 5,7 por 
ciento, se resignó poco más del 
50 por ciento del crecimiento. 
Parece demasiada cara la cuen- 
ta a pagar para obtener ese éxi- 
to en materia de precios. 

Las polémicas entre econo- 
mistas durante muchos años es- 
taban recluidas en los claustros 
universitarios o en reducidos 
grupos. Con la explosión de los 
medios de comunicación en la década del “90 
adquirieron una difusión bastante amplia. Co- 
mo ha quedado en evidencia en estos años, la 
mayoría de los economistas mediáticos, en re- 
alidad, ha perdido la brújula de la ciencia y ha 
quedado atrapada por intereses corporativos, 
lobbies, billetes y preconceptos. Por eso es un 
sano antídoto esperar las cifras de los princi- 
pales indicadores macroeconómicos para po- 
der evaluar la efectividad y a quienes beneficia 
una determinada política económica. 

El modelo del EMI, el sistema financiero in- 
ternacional y de Washington tuvo el peor cre- 


ADAVEZ QUE NECESITES HACER ALGO POR EL CRECIMIENTO DE TU PYME, VAS A ENCONTRAR A OTRO ARGENTINO 
"QUE TEVA A DECIR “NOSOTROS TEVAMOS A AYUDAR”. POR ESO, ANTES DE TOMAR UNA DECISIÓN, LLAMANOS. 


PORQUE EL BANCO NACIÓN SOMOS TODOS. 


e ADELANTOS EN CUENTA CORRIENTE. 


cimiento de la región en 2005, sólo superado 
por Haití, que dada su convulsión política no 
es referencia en ese ranking. Brasil basó su es- 
trategia en enviar señales de “buen alumno” al 
mercado para atraer inversiones. Fue el año de 
menos ingreso de capitales destinado al sector 
productivo de los últimos diez. Eligió como 
principal ancla económica la tasa de interés, 
elevándola al máximo de 19,75 por ciento 
anual, para luego bajarla al 17,25, que igual si- 
gue siendo la tasa real más alta del mundo. De 
ese modo los bancos que operaron en Brasil 
contabilizaron las ganancias más abultadas de 
toda la historia en ese país. También logró el 


superávit fiscal más alto en once años, al con- 
seguir un excedente de 4,8 por ciento del Pro- 
ducto. Pese a ello, y a los pagos y a la cancela- 
ción anticipada de deuda, en enero de este año 
desembolsó 8339 millones de dólares para cu- 
brir intereses, monto record para un mes. To- 
do ese mayúsculo esfuerzo para bajar un poco 
la inflación. Brasil, con esa política ortodoxa, 
logró la “hazaña” de registrar pobres resulta- 
dos en un contexto internacional de bonanza 
impresionante. 

Como ejercicio contrafáctico, juego al que 
son tan afectos los economistas que señalan que 


e TRANSACCIONES POR INTERNET. 
*COMERCIO EXTERIOR. 

«PAGO DE HABERES. 

*PAGOS AFIP. 


«CRÉDITOS PARA CAPITAL DE TRABAJO E INVERSIONES. 


eLEASING. 
eFACTORING. 
eFIDEICOMISOS. 


el crecimiento argentino no sería tan impor- 
tante si la tasa internacional fuera más alta y 
los precios de los commodities más bajos, sur- 
ge el siguiente interrogante: ¿qué destino hu- 
biera tenido el gobierno de Lula, cruzado por 
intensas denuncias de corrupción, en un con- 
texto internacional desfavorable que hubiera 
deprimido aún más la economía hasta deposi- 
tarla en la recesión? Quienes defienden la po- 
lítica de Palocci, que en general son los mis- 
mos que estaban abrazados con fe militante a 
la convertibilidad, ofrecen el siguiente argu- 
mento: “Brasil está creando las bases para un 
crecimiento sólido”. Y afirman que esa perfor- 
mance es el costo a pagar para 
generar las condiciones para una 
desarrollo con bases firmes. Ese 
consejo se parece mucho a la 
concepción religiosa de purgar 
las penas, sufrir por los pecados 
y luego gozar de la felicidad y la 
buenaventura en el paraíso. To- 
davía no se conoce a alguien que 
haya podido experimentar ese 
recorrido para evaluar si esa in- 
versión ofrece tan interesante ta- 
sa interna de retorno. Por lo 
pronto, el sistema financiero no 
espera tan largo periplo y con- 
tabiliza ganancias terrenales. 
Eso piensa el Episcopado brasi- 
leño, que criticó la política eco- 
nómica de Lula porque convir- 
tió al país en un “paraíso finan- 
ciero”. 

Esa fantasía de futuro promi- 
sorio que los banqueros van 
ofreciendo alos desdichados del 
modelo la sustentan destacando 
el muy bajo riesgo país de Bra- 
sil. La semana pasada ese indi- 
cador se ubicó en el sorprenden- 
te 220 puntos. Pero ese índice 
también puede revelar que, en 
realidad, existe una inmensa 
burbuja financiera, alimentada 
por tasas de interés altísimas y 
un tipo de cambio que se está 
apreciando (el real cerró a 2,11 
por dólar). Este tipo de alinea- 
miento de esas variables regala 
impresionantes utilidades en 
moneda dura. Sólo así se entien- 
de un riesgo país tan bajo para 
Brasil, que tiene una deuda 
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monstruosa y un crecimiento tortuga. 

Esa frustración que sienten muchos porque 
en el gobierno del primer presidente obrero en 
la región los bancos se han erigido en los ga- 
nadores del modelo sirve para no repetir erro- 
res pasados. Brasil no es un espejo donde la Ar- 
gentina no tiene que mirarse, porque la deca- 
dencia de la Alianza y el estallido de la conver- 
tibilidad tuvo esos mismos ingredientes. El re- 
flejo que ofrece el gigante de la región no es 
desconocido en estas playas. Es simplemente 
la exposición de una política que ya se sabe ha 
fracasado. Bl 
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